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Best Practices

Introduccion

LAS MEJORES PRACTICAS SON UN BUEN COMIENZO, MEJOR
QUE UNA HOJA EN BLANCO, QUE MIENTRAS SE USEN DE
MANERA RACIONAL Y COHERENTE, PUEDEN ACELERAR LA
PUESTA EN SERVICIO DE MEJORAS EN LOS PROCESOS DE
GESTION Y POR CONSIGUIENTE EN LOS PROYECTOS A LOS

QUE ESTAN DIRECCIONADOS .
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Introduccion

PARA QUE ESTE OBJETIVO SE HAGA REALIDAD LA
SUBCOMISION

ESTA TRABAJANDO EN DEFINIR UN
CONJUNTO DE HERRAMIENTAS A SER APLICADAS DURANTE

Best Practices

LA GESTION DE PROCURA DENTRO DEL MERCADO DE OIL &
GAS, LAS CUALES SERAN CONCENSUADAS CON TODOS LOS
ACTORES DEL MISMO, CON EL FIN DE ALCANZAR

ESTANDARES DE GESTION QUE BENEFICIEN A LA INDUSTRIA

(BRINDANDO MAYOR CELERIDAD Y TRANSPARENCIA EN LA
GESTION).



Definiciones

VISION

OBJETIVOS DESARROLLO MERCADO




Mision

GENERAR UN AMBITO PROPICIO DE MUTUA
COLABORACION PARA CLIENTES,
EMPRESAS DE INGENIERIA Y

PROVEEDORES.



Vision

‘\ - PROPONER ESTANDARES Y CADENAS DE
SUMINISTROS INNOVADORAS PARA EL MERCADO

DE OIL & GAS.



UN MERCADO DEL OIL & GAS MAS EXPEDITIVO Y
QUE SE DERRAME A MUESTROS CLIENTES

APORTANDO EFICIENCIA Y COMPETITIVIDAD A SUS

PROYECTOS



Objetivos

GENERAR UN CONJUNTO DE PRACTICAS
RECOMENDABLES, DE ACEPTACION Y APLICACION
POR PARTE DE LA INDUSTRIA A NIVEL: CLIENTES,

EMPRESAS DE INGENIERIA Y PROVEEDORES.

DELINEAR UN LENGUAJE COMUN CON LA

PARTICIPACION DE LOS ACTORES DEL MERCADO.



Desarrollo

DELINEAR UN DOCUMENTO ESTANDARD PARA
EFECTUAR LOS PEDIDO DE PRECIOS EN EL

MERCADO.

INTERACTUAR CON LA SUBCOMISION DE ALCANCE
DE MANERA DE VERIFICAR LA COINCIDENCIA EN

LOS CONTENIDOS DE LOS DOCUMENTOS DE AMBAS.



REALIZAR REUNIONES CON LOS PLAYERS Y
PROVEEDORES DEL MERCADO DE OIL & GAS, CON
EL OBJETO QUE LOS PROCESOS GENERADOS POR
LA SUBCOMISION SEAN ADOPTADOS COMO

PRACTICAS RECOMENDADAS.
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DOCUMENTOS

Documentos

CONTENI

MINUTA DE REUNION 2014-08

Resumen de Temss Tratados

Data:

27-08-2014

Asistentes: Borrelo, Gabriela (TG). Ekkert Paola (TG). Federico Didb Escourido (YPF)

Emite:

Justiniano Zag, (AESA), Federico L Gayoso (Transeparation)
Ricardo Carlos Stifter [Techint)

1. DISCUSION GENERAL

Se volvid a anslizar el RFQ Standard v la Flanilla de Resumen de Ofenta que permite identificar

claramente &l grado de desvios de la MR.

Por ofro lado s& decidic avanzar en los siguients frentes:

1

2

Completar el RFQ con el contenido propuesto en forma general para cada uno de los puntos.

Someter 3 la Subcomision distintos documentos gue serian los anexos tentativos del RFQ.

. Estsblecer wna reunién con 1z Subcomisidn de Alcance de maners de presentar =l

documents v ver s5i esta alineado con los conceptos téonicos voleades en la misma.

. Comenzar a Bosguejar un plan de divulgacion del mismo, internaments hacia nuestras

empresas y extemaments hacis otras del srea de Oil & Gas.

DOS

DOCUMENTOS EMITIDOS
QUINCENALMENTE DE MANERA DE
REGISTRAR AVANCES, PROXIMAS
INICIATIVAS Y TEMARIO A LLEVAR
ADELANTE EN LA PROXIMA
REUNION.



Documentos

DOCUMENTOS CONTENIDOS

PEDIDOS
DE
PRECIOS
ESTANDARD

DOCUMENTO ESTANDAR DE PEDIDO DE
PRECIOS, CON UN |INDICE DE 51
CONTENIDOS. DICHO ORDENAMIENTO
SERA MANTENIDO POR LAS EMPRESAS
AL EFECTUAR UN PEDIDO PRECIOS Y
CADA UNO PODRA SER DESARROLLADO
CON SUS PARTICULARIDADES.

OBJETIVO: EL INDICE ES FIJO E
INDEPENDIENTE DE LOS PLAYER DEL
MERCADO




Documentos

DOCUMENTOS CONTENIDOS
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CONCLUSIONES

UN LENGUAJE UNICO PROVEERA UN AMBITO DE ALTA PERFORMANCE EN LA
GESTIONES TECNICAS Y COMERCIALES.

EL PEDIDO DE PRECIOS ESTANDAR REDUNDARA EN TIEMPOS MENORES DE
ANALISIS DE LOS PLIEGOS Y SUS CONTENIDOS.

LA PLANILLA DE DESVIOS PROVERA UNA IDENTIFICACION CLARA DE LOS
DESVIOS TECNICOS, COMERCIALES Y EL ORIGEN DE LOS MISMOS.



CONCLUSIONES

LOS PROVEEDORES PODRAN EXPRESAR CLARAMENTE EN ESTA ULTIMA LAS
POSIBLES SOLUCIONES TECNICAS Y SUS RESTRICCIONES.

A PARTIR LA ADOPCION DE ESTOS DOCUMENTOS SE PODRA AVANZAR EN
DOS ASPECTOS:

CONTENIDO DE LOS DOCUMENTOS TECNICOS A ADQUIRIR POR TIPO DE
EQUIPO.

ESTANDARIZAR LOS CICLOS DE COMPRAS RESPECTIVOS.



